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Elemente fundamentale de intocmire a acordurilor de non-divulgare in China
Introducere: contractele in China

Multe intreprinderi mici si mijlocii percep producdtorii chinezi ca fiind ieftini, calificati din
punct de vedere tehnic, respectiv, niste optiuni atractive pentru fabricarea produselor lor, motiv
pentru care urmiresc incheierea de parteneriate cu acestia. In timp ce producitorii chinezi pot fi
elementul cheie, care prin intermediul produselor, pot face ca compania dumneavoastra sa aiba o
prezenta la nivel global, China — ca toate celelate state — poate fi gazda unor comercianti fara
scrupule cu inclinatii catre furtul de proprietate intelectuald. Astfel, creionarea contractelor care
s se potriveasca drepturilor dumneavoastra de proprietate intelectuald este o metoda importanta
pentru a va asigura cad activele de proprietate intelectualda specifice sunt protejate in mod
corespunzator atunci cand au de a face cu producatorii chinezi. Acest articol va aborda, Tn mod
special, utilizarea asa-numitelor AN-uri (acorduri de nedivulgare) si NNN-uri (acorduri de non-
utilizare, non-divulgare si neeludare) pentru a proteja secretele comerciale ale IMM-urilor —
,orice informatii tehnice si de afaceri care nu sunt publice, cu valoare comerciald si care sunt
protejate de masuri de confidentialitate.”

Ce sunt AN-urile si NNN-urile?

La baza, un acord de non-divulgare (AN) intre o intreprindere mica sau mijlocie si un producator
chinez este un acord care prevede ca odatd ce IMM-ul isi dezvaluie secretul comercial citre un
producétor chinez, producétorul se va abtine de la dezvéluirea acelor secrete in fata oricarei alte
persoane. Odata ce un secret isi pierde misterul — odata ce e este dezvaluit publicului — nu se mai
bucurd de niciun tip de protectie legala si, cel mai probabil, isi va pierde valoarea economicd. De
aceea, AN-urile sunt contracte recomandate pentru orice IMM care urmareste sa foloseascd un
producator chinez. De altfel, producatorul ar putea dezvalui secretele comerciale ale IMM-ului,
fiind imposibila protejarea si valorificarea acelor secrete.

Cu toate acestea, AN esueaza din variate motive sd ofere o protectie complexa cautata de IMM-
uri, fie deoarece contractul este de o calitate inferioara si nu abordeaza toate riscurile potentiale,
fie contractul include formulare sau prevederi care il anuleaza, fie din cauza ca acordul nu a fost
semnat vreodata pentru a fi aplicat. Pentru a aborda aceste chestiuni, recomandam tuturor IMM-
urilor sd semneze un acord de NNN — uri — nu doar un acord AN — Tnainte de Tncepe orice
discutii serioase care tin de dezvidluirea de informatii catre producatorii chinezi. NNN-urile
acopera non-utilizarea, non-divulgarea si neeludarea, oferind un cadru mult mai cuprinzator
pentru protejarea proprietatii intelectuale intelectuale ale IMM-urilor.

NNN: de ce acordurile de non-divulgare ar putea ,,s4 nu descurajeze pe oricine” in China

Cu toate ca IMM-urile vor fi cel mai probabil familiarizate cu acordurile de non-divulgare din
experientele lor in Europa, atunci cand cautati producatori chinezi, cel mai eficient mod de a
actiona este de a va lua masuri de protectie si de a opta pentru acordurile de non-utilizare, non-
divulgare si neeludare.
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Clauza de non-utilizare va preveni producétorii sa foloseasca protectia intelectuala a IMM-urilor
pentru a concura cu ele. Chiar si pentru secretele comerciale, aceste aspecte sunt mult mai
importante decat ar putea sa para. Multi producdtori care valorificd in mod ilegal secretele
comerciale, nu vor preda acele secrete in mod inutil, dezvaluindu-le public. Tn schimb,
producatorul va incerca sa foloseasca secretele pentru a produce bunuri cu scopul de a concura
cu IMM-urile. Clauzele de non-utilizare bine intemeiate vor descuraja acest comportament.

Clauza de non-divulgare va proteja secretele comerciale de cel mai probabil truc al
producatorilor: divulgarea secretului comercial. Pentru a intelege de ce un producator ar alege sa
procedeze n acest fel, IMM-urile trebuie sa inteleagd cd secretele comerciale beneficiaza de
protectie atat timp cat acestea rdman un secret. Din momentul in care acestea devin publice,
pierd orice protectie de care au beneficiat. Producatorii pot, in acest fel, sa evite acordurile de
non-utilizare prin dezvaluirea informatiei si inlaturarea statutului de protejat pentru secretul
comercial. In aceste circumstante, si alte firme vor fi libere si foloseasca informatia pentru a
concura cu IMM-urile. Pentru a preveni acest fenomen, acordurile NNN contin prevederi cu
privire la faptul ca secretele comerciale nu pot fi dezvaluite fara acordul IMM-urilor si ca trebuie
luate masuri corespunzatoare pentru a proteja astfel de secrete. Pentru a descuraja divulgarea,
IMM-urile pot, de asemenea, creiona acorduri unde sa fie specificat daca informatia este un
secret comercial sau nu, dupa cum este detaliat in viitorul articol ,,Scrierea unui bun acord non-
divulgare de productie in China”.

Neeludarea va preveni producitorul sa ocoleasca metodele de combatere a contrafacerii
dezvoltate in proprietatea intelectuala a IMM-ului. Dincolo de protejarea secretelor comerciale,
clauzele de neeludare vor preveni producatorul sd valorifice produsele dumneavoastra pe baza
unui acces exclusiv, vanzand produse neautorizate pe alte piete. Spre exemplu, fara un acord de
neeludare, producatorul ar putea sa produca bunuri suplimentare si sa le vanda catre alte piete,
unde IMM-urile planifica sda se extinda in viitorul apropiat, cum ar fi Asia de Sud-Est sau
natiunile in curs de dezvoltare.

Cand se semneaza un acord?

O eroare fatala pentru IMM-urile care cauta producatori chinezi este amanarea momentului de a
cere producatorilor sa semneze acordurile NNN. De multe ori, aceste acorduri sunt considerate
de o importanta secundara, iar IMM-urile fie vor trece cu vederea peste utilitatea lor, fie vor
astepta pana in ultima minuta si vor fi fortate sa apeleze la un acord cu formule standard utilizate
n diverse contexte.

Cel mai potrivit moment pentru pregatirea unui acord NNN este atunci cand va pregatiti sa
cautati producatori. Mai mult decat atit, nu uitati niciodatd sd va inregistrati proprietatea
intelectuala Tnainte de a intra pe o piatd noud sau de a semna contracte de fabricatie. Inregistrarea
proprietatii dumneavoastra intelectuale va va ajuta sa preveniti producatorul sa se inregistreze in
China si sa faca abuz de sistemul chinez “first — to — file” (primul care are acces la fisier).

Pasii pentru creionarea unui acord comprehensiv se gasesc in viitorul articol ,,Scrierea unui bun
acord non-divulgare de productie in China”, insa odata ce acordul este scris, este dificil sa
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trimiteti acorduri NNN catre producatori Tnainte ca vreun secret sa fie dezvaluit. Acesta va
proteja drepturile IMM-ului fara a impovara producatorii. Avocatii chinezi au detaliat povesti de
groazd despre companiile care au esuat sa 1si protejeze proprietatea intelectuald sau au fost
pacaliti crezand ca nesemnarea unui acord NNN face parte din cultura de afaceri locald a Chinei.
Refuzul unui producator de a semna un acord NNN 1nainte de a cunoaste informatii cheie despre
produsul unui IMM reprezintd o indicatie sigurd pentru motivatii suspecte. Din contrd, un
producator care semneaza un acord sau care se Intoarce si solicitd dispozitii pentru protejarea
propriilor informatii de proprietate este mult mai probabil sa fie un partener de incredere. Chiar
dacd producatorul nu are nicio intentie sd va fure proprietatea intelectuala (cu exceptia cazului in
care un producdtor incearcd sa evite semnarea unui acord de non-divulgare), daca producatorul
refuza sa instaleze garanti adecvate de proprietate intelectuala, atunci relatia de afaceri nu este
potrivita.

Prin gasirea unui producator de incredere un IMM 1isi poate consolida relatia si poate incepe
elaborarea altor contracte care sa il protejeze pe parcursul fazelor ulterioare de cooperare,
inclusiv un acord de dezvoltare a unui produs si, mai tarziu, a unui contract de fabricare a unui
echipament original. Despicarea, in acest mod, a negocierilor contractuale permite Tnceperea
unor discutii si discutarea unor detalii concrete privind dezvoltarea si productia, care urmeaza sa
fie abordate odatd ce proprietatea intelectuala este aparata. In general, producatorii mai mari care
se ocupd mai mult cu activitati de export e mai probabil sd aiba experienta cu firmele straine si sa
respecte proprietatea intelectuala a firmelor straine.

Numirea numelor: feriti-va de relatiile producatorilor cu alte firme

Este dificil sa decizi cu precizie cine va semna contractele si cine va primi informatii clasificate
in numele producatorului chinez. IMM-urile trebuie sa retind cd in timp ce producatorii pot fi
legati de alte firme prin relatiile strdnse dintre proprietari sau lungi legaturi de afaceri, aceste
companii separate vor fi entitati juridice distincte in fata instantelor chineze.

Aceastd problemd se poate ivi atunci cand un producdtor istet doreste sd evite obligatiile sale
contractuale prin semnarea unui acord cu o singurd companie si solicitd ca acea informatie sa fie
dezvaluitd catre o companie sord care nu este acoperitd de acordul original. Acest lucru ii va
permite organizatiei sord a producdtorului sa exploateze liber informatiile de proprietate a IMM-
ului. Acest lucru este comun, in mod special, companiilor chineze care au companii sora cu
sediul in Macau, Hong Kong sau Taiwan, unde acordurile executorii ale instantelor continentale
se pot dovedi ineficiente. Daca companiile din aceste jurisdictii vor face parte dintr-un acord,
acestea trebuie sa fie legate separat de acordurile NNN create pentru a fi aplicabile in acele
jurisdictii.

Chiar si producitorii onesti ar putea si nu vada niciun prejudiciu in eludarea contractelor. In
China, multe companii apartin de grupuri corporative mai mari sau se identifica drept
intreprinderi de stat. Aceste companii ar putea sd nu ia in considerare alte companii din grupul
lor sau alte intreprinderi de stat care activeaza in acelasi sector drept concurenti si ar putea sa nu
vada niciun prejudiciu in impartisirea unor secrete comerciale ale IMM-ului cu ei. In acest caz,
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ceea ce pare o colaborare inofensiva pentru firmele chineze ar putea constitui, de fapt, o lovitura
grava pentru avantajul competitiv al firmei dumneavoastra.

Aceste tipuri de relatii prezinta riscuri de securitate in plus, care trebuie abordate in timp ce
acordul este elaborat. In asemenea situatii, nu este impotriva decentei sau a culturii de afaceri
locale sa insistati ca toti producatorii, care cunosc informatiile clasificate sa fie obligati prin
acorduri si sa fie pe deplin raspunzatori in cazul in care informatia este dezvaluitd in grupul lor.
Mai mult decat atat, dacad este posibil, solicitati ca persoanele de rang care lucreazd pentru un
producdtor sa semneze personal un acord de NNN si sd accepte personal raspunderea, daca
aceasta este Incalcatd, aspecte ce ar putea contribui la consolidarea unui contract.

Un aspect adesea trecut cu vederea privind aplicarea acordurilor NNN este de a va asigura ca
comunicarile IMM-ului in sine respecta acordul. Prin evidentierea clard a informatiilor care sunt
clasificate sau care sunt considerate secrete comerciale poate fi prevenit abuzul din partea
producatorilor fara scrupule sau a erorilor costisitoarea din partea angajatilor. Mai mult decét atat,
odata ce un acord NNN este semnat cu o firma chineza, IMM-ul trebuie sa fie precaut sa
dezvéluie secretele doar firmei in cauza si sa insiste ca acea firma sa nu dezvaluie secretele altor
parti.

Concluzie

Un IMM trebuie sa semneze un Acord de Non-Divulgare cu orice producadtor caruia
intentioneaza sd 1i dezvaluie informatiile de confidentialitate, cum ar fi informatii sensibile de
productie, modele si schite, strategii de afaceri, informatii despre clienti, etc. AND-urile sunt
rapide si ieftine, iar cunostintele de baza despre clauzele cheie sunt suficiente pentru utilizarea
efectiva cu producatorii sau angajatii. AND-urile sunt pe larg folosite n China si bine acceptate
de instantele chineze, astfel incat o parte tertd chineza care nu este dispusa s semneze un AND
este posibil sd nu fie un potential partener de afaceri de incredere si trebuie tratat cu precautie.
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Material elaborat de Samuel Sabasteanski, China IPR SME Helpdesk

China IPR SME Helpdesk — sprijina intreprinderile mici si mijlocii (IMM) din statele membre
ale Uniunii Europene in vederea aplicarii §i protejarii drepturilor de proprietate intelectuala in
relatia cu China, Hong Kong, Macao si Taiwan, pe baza prevederilor de informatii si servicii
libere. Reprezentantii |MM-urilor pot trimite propriile intrebari legate de drepturile de
proprietate intelectuald prin e-mail (question@china-iprhelpdesk.eu) pentru a avea acces la un
grup de experti, care vor oferi sfaturi gratuite si confidentiale, in termen de 3 zile lucratoare.
China IPR SME Helpdesk este co-finantat de Uniunea Europeand. Pentru mai multe informatii
despre drepturile de proprietate intelectuale din China, nu ezitati sa vizitati portalul online al
organizatiei, accesand urmatorul site: http://www.ipr-hub.eu/.

hinA IDD

China IPR

SME Helpdesk



mailto:question@china-iprhelpdesk.eu
http://www.ipr-hub.eu/

