
 

 
 

 

TEMATICĂ  

 

Ø IBBA #100: Etică profesională și cadrul legislativ pentru intermediarii de 

afaceri 

Ø IBBA #101: Introducere în brokerajul de afaceri 

Ø IBBA #107: Analiza financiară a unei afaceri de vânzare 

Ø IBBA #108: Depășirea obiecțiilor din contractele de reprezentare și vânzare-

cumpărare 

Ø IBBA #119: Cum să supraviețuiești în primul an de brokeraj de afaceri 

Ø IBBA #145: Pregătirea unei afaceri pentru vânzare 

Ø IBBA #150: Crearea listărilor de afaceri de vânzare 

Ø IBBA #220: Determinarea prețului corect pentru vânzarea afacerii 

Ø Prezentarea platformei de brokeraj de afaceri, IDX-BB 

 

 


